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CRISE

Crédito

subprime
Falta de liquidez

PERIGO

OPORTUNIDADE

MUDAR... Fazer diferente




Edital de Audiéncia Publica N*30

Urn instrumento gue consubstancie
o5 principios de adequada gestdo
do risco de credito por pdrte de
imstituicGes que atudam no Sisterna
Fincanceiro Macional (SFN)

OBIJETIVOS

Implementar estrutura de gerenciamento do risco
de crédito, pemitinde o identificacdo,

rensurdcdo, confrole e mitigacdo dos rscos

compativel com a natureza das suas operacg oes



Estrutura de Gerenciamento de Risco de Crédito

Folificos e estratéagios do
rsco de crédito claramente
documentadas

|



Estrutura de Gerenciamento de Risco de Crédito

Devern abranger, no minimo, as
fontes relevantes de risco de
crédito, o identificagdo do
tomador ou confraoparte, g
concentragdo do nsco = O
composicdo dos agregados




Estrutura de Gerenciamento de Risco de Crédito

Estabelecimento de critérios e
procedimentos claramente
definidos, acesifvels aos
ernvolvidos Nno processo de
concessdo e gestdo de credito




Estrutura de Gerenciamento de Risco de Crédito

Emissdo de relatornios gerenciais
penddicos, ccerco do
desempenno do gerenciamento
do risco em decorréncia das
polficos e estratégios odotadas




Historico de Automacdo

PROCESSO
ARTESANAL

Consulio e decisdo
manual e ndo integrada o
outros sistemas

Impressdo & arguil/amento
de papeis

PROCESSO
SEMI-ARTESANAL

—# Algumas consulfas sSo

automatizadas

Verificocdo de dados
cadastrais a partir de uma
unica fonte ou burequ

Fegras ou politicas rigidas
&/ou rudimentares

PROCESSO
AUTOMATIIADO

Consulta e decisdo
automatizadas e infegrada
aos demais sistermas da
Smporesd

Andlise manual apenas das
excecias

Alteracdo instantdnea de
politicas
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Beneficios (Miligacdo de Riscos)

| RISCO | RISCO DE RISCO DE
iz RULEC AL | OPERACIONAL IMAGEM CREDITO




Miligacdo do Risco Legal/Tributdrio

FFE - 1M 748 Art. 21 [CHFPJ cancelado, empresa
incpta, endereco desconhedidol

FFE - 1M 481 Art. 21 [FF inscricdo inexistente, cancelada,
Confirmmacdo do nome, Confirmacdo do Guadro
societariol)

Lei Complementar 87 /%4 — Art. 23 [Direito de
Creditol]

Portaria CAT n® 65/06,Art, 4°, 1, § § 1°
e 2% [Nfe)

Lei 8. 137-Art, 17 LI [Crime contra ordem

Tributdria e Econdmical

Confirmacdo dos dados cadastrais

fMinimizacdo nd toxa de reprovacdo de propostos




Modelo estatistico cujo principal cbhjetivo & classificar individuos
quanto ao rsco de ocoréncia de algum evento indesejadao
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Compuarativo das Varidveis com Maior Poder de Predicéio

CREDIT SCORING

Femramenta capaz de avaliar de maneira
automedtica e objetiva o risco de
inadimpléncia dos potenciais contratantes de
produtes de crédito

Renda

ldade

Restrigies ao créadite
Doupacdo

Cludantidade de parcelas

% de Comprometimente de Renda

1 il
o T

BEHAVIORAL SCORING

Ferramenta capaz de auxilior na manutengdio
de contas. Levando em consideracdio aspectos
comportamentais e de atividades dos clientes
nd instituigdo financeiry

ascore de Crédite

Hakitos de pagament e
Farfil de compras

T wtilizagde do cradite
Mimers de inadimplénciaz

Propenz 8o a financiar



Modelos de Scoring {Outras Aplicacdes Além do Risco de Crédito)

PROPENSAO A UTILIZACAO

Chance de efetiva utilizagdo de um
produto apds a sua contratacdo

RESP ONSE SCORING

Frobabilidade de um cliente reagir
positivamente awm contato visando o
oferta de um novo produto

ATTRITION SCORING

Fossibilidade de migracdo do cliente para
wm concorrente

TAXABASEADANORISCO

Frobabilidode de baixo risco de credito para o
clientefproposta, permitindo a oferta de taxa
de juros mais baixd pard o mesmo

RENOVACAO

Frobabildade de um cliente continuar
utilizando o produto gpds o termine do
periodo de oferta infrodutoria

FRAUD SCORING

Frobabilidads da proposta constituir fraude,
Fermite a aplicacdo de estratégias de
prevencdo dfraudes

COLLECTION SCORING

Classificacdo de devedores, possibilitando
diversas estrategias de Cobranca e
Jerenciamento de dividas

PROVISAO DE DEVED ORES DUYIDOSOS

Fossibilidade de ndo aprovisionamento para
clisntes com baixe risco de inadimpléncia




Modelos de Scoring {Outras Aplicacdes Além do Risco de Crédito)

PROPENSAO A UTILIZACAO

Chance de efetiva utilizagdo de um
produto apds a sua contratacdo

RESP ONSE SCORING

Frobabilidade de um cliente reagir
positivamente awm contato visando o
oferta de um novo produto

ATTRITION SCORING

Fossibilidade de migracdo do cliente para
wm concorrente

TAXABASEADANORISCO

Frobabilidode de baixo risco de credito para o
clientefproposta, permitindo a oferta de taxa
de juros mais baixd pard o mesmo

RENOVACAO

Frobabildade de um cliente continuar
utilizando o produto gpds o termine do
periodo de oferta infrodutoria

FRAUD SCORING

Frobabilidads da proposta constituir fraude,
Fermite a aplicacdo de estratégias de
prevencdo dfraudes

COLLECTION SCORING

Classificacdo de devedores, possibilitando
diversas estrategias de Cobranca e
Jerenciamento de dividas

PROVISAO DE DEVED ORES DUYIDOSOS

Fossibilidade de ndo aprovisionamento para
clisntes com baixe risco de inadimpléncia




Resultados
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